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Баға стратегиялары баға саясатын іс жүзінде қолдану болып табылады және ең жоғары 
пайда жиынтығында сұраныстың ең жоғары деңгейіне қол жеткізуге бағдарланған ең үздік 
бағаны нарыққа шығаруға қатысты шешім қабылдауды білдіреді.  Баға белгілеудің үш 
стратегиясын бөліп көрсетеді: сұранысқа бағдарланған баға белгілеу; бәсекелестікке 
бағдарланған баға белгілеу; пайданың берілген нормасының негізінде баға белгілеу. 

Баға-белгілі бір тауардың құнын ақшалай түрде көрсету тәсілі. Бағаның үш негізгі түрі 
бар: сату бағасы, көтерме баға, бөлшек баға. Сату бағасын анықтау кезінде өндірушінің 
өзіндік құны мен пайда- шешуші фактор болады. Көтерме сауда деп тауар шағын көтерме 
немесе бөлшек сауда кәсіпорындары алатын бағаны атайды. Бұл жағдайда көлік 
шығындары, өнімді сақтау шығындары және т.б. алынады. Ақыр соңында, бөлшек баға - 
тауардың соңғы тұтынушысына арналған баға. Мұнда тауарды тасымалдауға, сақтауға 
және сатуға байланысты шығындар ғана емес, сондай-ақ салық салу ерекшеліктері мен 
нарықтық процестің дәл осы сатысында мән алатын өзге де факторлар ескеріледі.  

Кәсіпорында баға белгілеу бірнеше өзара байланысты кезеңдерден тұрады: бұл нарық 
туралы ақпаратты жинау және талдау, белгілі бір кезеңге баға саясатының мақсаттарын 
тұжырымдау және негіздеу, оны жүргізу әдістерін таңдау, баға деңгейін белгілеу және 
жеңілдіктер мен оларға үстемеақы жүйесін әзірлеу, нарықтық конъюнктураға байланысты 
баға саясатын түзету.  Кәсіпорынның баға саясаты шаруашылық қызметтің негізгі 
мақсаттарына қол жеткізу үшін кәсіпорынның нарықтағы мінез-құлқына қатысты белгілі 
бір шешімдерді қабылдау механизмі болып табылады. 

Сонымен қатар, кәсіпорындарда баға белгілеу стратегиясын жетілдіру жөніндегі іс-
шаралар: бонустық бағдарламаны әзірлеу, маркетинг жөніндегі менеджердің баға 
белгілеуінде (курстарда) біліктілігін арттыру, промо-акциялар өткізу, "ай өнімі" конкурсын 
өткізу, баға белгілеу жүйесін автоматтандыру, баға белгілеу мониторингі болып табылады. 
[1] 

"Бонустық бағдарлама" жобасының мәні – қолда бар клиенттерді ұстап қалу және 
жаңаларын тарту есебінен табыстың өсуіне ықпал ететін бонустық бағдарламаны әзірлеу. 
Бонустық адалдық бағдарламалары қарапайым жеңілдіктер алдында айтарлықтай 
артықшылығы бар.  Бонустар өз компаниясында клиенттерді ұстап тұруға көмектеседі. 
Жеңілдік мөлшері 1% құрайды. Бонустық жүйенің енгізілуіне байланысты түсім мен таза 
пайданың өсуі жоспарлануда. 
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Эɤɨɧɨɦɢɤɚɥɵԕ ɤԧɪɫɟɬɤішɬɟɪɞі ɠɚԕɫɚɪɬɭɞɚɧ ɛɚɫԕɚ ɛԥɫɟɤɟɥɟɫɬіɤ ɩɨɡɢцɢɹɥɚɪɞɵ 
ɠɚԕɫɚɪɬɭ ɠɨɫɩɚɪɥɚɧɭɞɚ: ɬұɪɚԕɬɵ ɤɥɢɟɧɬɬɟɪ ɫɚɧɵɧ ɚɪɬɬɵɪɭ, ɠɚңɚ ɤɥɢɟɧɬɬɟɪɞі ɬɚɪɬɭ ɠԥɧɟ 
ɬ.ɛ.  

Кԥɫіɩɨɪɵɧɞɚ ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵɧ ԕɚɥɵɩɬɚɫɬɵɪɭɞɚғɵ ɛɚɫɬɵ ɦіɧɞɟɬ ɤԥɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɧɚɪɵԕɬɵԕ 
ɤɨɧɴɸɧɤɬɭɪɚɧɵң ɚɭɵɬԕɭɵɧɚ ɫɟɧіɦɞі ɛɟɣіɦɞɟɥɭіɧ ԕɚɦɬɚɦɚɫɵɡ ɟɬɭ ɦɚԕɫɚɬɵɧɞɚ ɛɚғɚ 
ԕɚɥɵɩɬɚɫɭ ɧɟɝіɡɞɟɪіɧ ɛɚԕɵɥɚɭ, ɬɚɥɞɚɭ, ұɫɵɧɵɦɞɚɪɞɵ ԥɡіɪɥɟɭ, ɟɫɟɩɬɟɭ ɠԥɧɟ ɚғɵɦɞɚғɵ 
ɛɚғɚɥɚɪɞɵ ɬүɡɟɬɭ ɛɨɥɵɩ ɬɚɛɵɥɚɞɵ. Ɉɫɵ ɚɬɚɥғɚɧɞɚɪɞɵ ɟɫɟɩɤɟ ɚɥɚ ɨɬɵɪɵɩ, ɤԥɫіɩɨɪɵɧɧɵң 
шɚɪɭɚшɵɥɵԕ ԕɵɡɦɟɬіɧің ɪɟɧɬɚɛɟɥɶɞіɥіɝіɧ ԕɚɦɬɚɦɚɫɵɡ ɟɬɭ үшіɧ, ɫɵɪɬԕɵ ɨɪɬɚɧɵң ԧɡɝɟɪɭіɧɟ 
ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵ ɠԥɧɟ ішɤі ɮɚɤɬɨɪɥɚɪɞɵ ɢɤɟɦɞɟɣ ɨɬɵɪɵɩ ɬɢіɦɞі ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵɧ ԥɡіɪɥɟɭ 
ɦүɦɤіɧɞіɝі ɬɭɵɧɞɚɣɞɵ, ɤɟɫɬɟ 1. Ɍɢіɦɞі ɛɚғɚ ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɥɚɪɵɧ ԕɚɥɵɩɬɚɫɬɵɪɭ ɧɟɝіɡɞɟɪіɧ 
ɬԧɦɟɧɞɟ ɛɟɪіɥіɩ ɨɬɵɪ. [2]  Ȼɟɥɫɟɧɞі ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵ ɬɚɛɵɫɬɵ ɞɟɩ ɬɚɧɵɥɭɵ ɦүɦɤіɧ: 

1)  ԧɧіɦɧің ɨɫɵ ɬүɪіɧің ɛԥɫɟɤɟɥɟɫɬіɤ ɧɚɪɵғɵɧɞɚғɵ (ішɤі ɧɟɦɟɫɟ ɫɵɪɬԕɵ) 
ɤԥɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɩɨɡɢцɢɹɫɵɧ ԕɚɥɩɵɧɚ ɤɟɥɬіɪɭ ɧɟɦɟɫɟ ɠɚԕɫɚɪɬɭ); 

2)  ɤԥɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɬɚɡɚ ɩɚɣɞɚɫɵɧ ɚɪɬɬɵɪɭ. 
Кɟɫɬɟ 1 – Кԥɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɫɵɧ ɛɚғɚɥɚɭ 

 
Бɚғɚɥɚɭ 
ɤɪɢɬеɪɢɣɥеɪі 

Бɚғɚ ɛеɥгіɥеɭ ɫɬɪɚɬегɢяɫыɧың ɫɢɩɚɬɬɚɦɚɫы 

Ԧɧіɦ Ɍұɪɚԕɬɵ ɫұɪɚɧɵɫ, ɤɟң ɬұɬɵɧɭ ԧɧіɦі 
Ȼɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭɞің 
ɦɚԕɫɚɬɵ 

Ɍұɬɵɧɭшɵɥɚɪɞɵң ɛɚғɚ ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɫɵɧɵң ɬұɪɚԕɬɵɥɵғɵ ɦɟɧ 
ұɡɚԕɬɵғɵɧɚ ɫɟɧіɦɞіɥіɝіɧ ԕɚɥɵɩɬɚɫɬɵɪɭ 

ɋɬɪɚɬɟɝɢɹɧɵң 
ɦɚɡɦұɧɵ 

Кԥɫіɩɨɪɵɧ ɛіɪіɧші ɤɟɡɟɤɬɟ ɛԥɫɟɤɟɥɟɫɬɟɪ ԧɧіɦіɧің ɛɚғɚɫɵɧɚ 
ɛɚғɞɚɪɥɚɧɚɞɵ 

ɋɬɪɚɬɟɝɢɹ ɬүɪі Ȼɟɣɬɚɪɚɩ ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɫɵ 
Ɇɚԕɫɚɬɬɵ ɧɚɪɵԕ 
ɫɟɝɦɟɧɬі 

Хɚɥɵԕɬɵң ԕɚɥɵң ɬɨɩɬɚɪɵɧ ԕɚɦɬɢɞɵ. Жɢі ɛɚғɚ ԧɧіɦ ɫɚɩɚɫɵɧɵң 
ԧɡɝɟɪɭіɧɟ ɛɚɣɥɚɧɵɫɬɵ ԧɡɝɟɪɟɞі 

Ȼɚғɚ ɮɭɧɤцɢɹɥɚɪɵ Ԧɧіɦɧің ɫɚɩɚɫɵɧɚ ɫԥɣɤɟɫ ɬұɪɚԕɬɵ ɤіɪіɫɬɟɪɞі ԕɚɦɬɚɦɚɫɵɡ ɟɬɭ 
Ԕɨɥɞɚɧɭ шɚɪɬɬɚɪɵ 
 

Кԥɫіɩɨɪɵɧ ԧɧіɦɞі ɫɚɬɭ ɤԧɥɟɦіɧ ɛіɪɬіɧɞɟɩ ɚɪɬɬɵɪɭғɚ ɠԥɧɟ ұɡɚԕ ɭɚԕɵɬ 
ɛɨɣɵ ɬұɪɚԕɬɵ ɬɚɛɵɫ ɚɥɭғɚ ɚɪɬɵԕшɵɥɵԕ ɛɟɪɟɞі 

Ⱥɪɬɵԕшɵɥɵԕɬɚɪɵ Ɍұɪɚԕɬɵɥɵԕ ɠԥɧɟ ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɧɵ ұɡɚԕ ɦɟɪɡіɦɞі ԕɨɥɞɚɧɭ ɦүɦɤіɧɞіɝі 
Ȼɚғɚɧɵ ɚɧɵԕɬɚɭ ԥɞіɫі ɇɚɪɵԕɬɚғɵ ɛԥɫɟɤɟɥɟɫɬіɤ ɠɚғɞɚɣɞɵ ɟɫɤɟɪɟ ɨɬɵɪɵɩ, ԧɧіɦ ɛɚғɚɫɵɧ 

ɚɧɵԕɬɚɭ 
ɇɟɝіɡɝі ɛԥɫɟɤɟɥɟɫɬɟɪ Ȼԥɫɟɤɟɥɟɫɬіɤ ɤԥɫіɨɪɵɧɞɚɪ  
Ȼɚғɚ ɞɟңɝɟɣі Ɉɪɬɚшɚ 
ɋɚɬɭ ɛɚғɚɫɵɧɵң 
ɮɨɪɦɭɥɚɫɵ 

ɋɚɬɭ ɛɚғɚɫɵ = ԧɧіɦ ɛɟɪɭшіɧің ɫɚɬɵɩ ɚɥɭ ɛɚғɚɫɵ + ɫɚɭɞɚ ɛɚғɚɫɵ 

Ȼɚғɚɧɵ ɛɟɥɝіɥɟɭ 
ԥɞіɫɬɟɪі 

1.ɇɚɪɵԕɬɵԕ ɛɚғɚɥɚɪɦɟɧ ɠүɪɭ ԥɞіɫі. Ɉɫɵ ɬɚɭɚɪɞɵ ɧɚɪɵԕɬɚ ɫɚɬɚɬɵɧ 
ɧɟɦɟɫɟ ɬɢіɫɬі ԕɵɡɦɟɬɬі ұɫɵɧɚɬɵɧ ԥɪɛіɪ ɫɚɬɭшɵ ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ ԥɞɟɬ-
ғұɪɵɩɬɚɪɵɧ ɠԥɧɟ ɪɵɧɨɤɬɚғɵ ԕɚɥɵɩɬɚɫԕɚɧ ɛɚғɚ ɞɟңɝɟɣіɧ ԕұɪɦɟɬɬɟɣ 
ɨɬɵɪɵɩ, ɧɚɪɵԕɬɵԕ ɛɚғɚɥɚɪɞɵң ɧɚԕɬɵ ԕɨɥɞɚɧɵɫɬɚғɵ ɞɟңɝɟɣіɧ 
ɧɟɝіɡɝɟ ɚɥɚ ɨɬɵɪɵɩ ɠԥɧɟ ɛұɥ ɪɟɬɬɟ ɨɧɵ ɟɥɟɭɥі ɬүɪɞɟ ɛұɡɛɚɣ, ɛɚғɚɥɚɪ 
ɛɟɥɝіɥɟɣɞі ɞɟɩ ɤԧɡɞɟɣɞі. 

 2. Ɉɫɵ ɛɚғɚ ɧɚɪɵғɵɧɵң ɩɪɚɤɬɢɤɚɫɵɧɞɚ ԕɚɛɵɥɞɚɧғɚɧ үɣɪɟɧшіɤɬі 
ɧɟɝіɡіɧɞɟ ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ ԥɞіɫі. Ԥɞɟɬɬɟɝі ɛɚғɚɥɚɪ-ɛɟɥɝіɥі ɛіɪ ɬɚɭɚɪɥɚɪғɚ 
ԕɚɬɵɫɬɵ ұɡɚԕ ɦɟɪɡіɦ ішіɧɞɟ ɛɟɥɝіɥі ɛіɪ ɤɟң ɧɚɪɵԕɬɵԕ ɤɟңіɫɬіɤɬɟ 
ɛɟɥɝіɥɟɧɝɟɧ ɠԥɧɟ ԥɞɟɬɬɟɝі ɞɟңɝɟɣɞɟ ɫɚԕɬɚɥɚɬɵɧ ɛɚғɚɥɚɪ. Ȼɚғɚ 
ɛɟɥɝіɥɟɭɞің ɛұɥ ɫɚɥɚɫɵ ɛɚғɚɧɵң ԧɫɭ ɠɚғɵɧɚ ԧɡɝɟɪɬɭ ɫɚɹɫɚɬɵɧ іɫɤɟ 
ɚɫɵɪɭ үшіɧ ԧɬɟ ԕɢɵɧ ɛɨɥɵɩ ɬɚɛɵɥɚɞɵ, ԧɣɬɤɟɧі ұɡɚԕ ɭɚԕɵɬ ɛɨɣɵ 
ɫɚɬɵɩ ɚɥɭшɵɥɚɪ ɦɟɧ ɫɚɬɭшɵɥɚɪ үшіɧ ԥɞɟɬɬɟɝі ɛɟɥɝіɥі ɛіɪ ɛɚғɚ 
ɞɟңɝɟɣі ɫɚԕɬɚɥɚɞɵ. 
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 3. Бɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭɞің шығыɧ әɞіɫі ɬɚɭɚɪɞы ɫɚɬɭ ԕұɧыɧ ɟɫɟɩɬɟɭɞің 
ɟɪɟɤшɟ ɬәɫіɥіɧ ɤөɡɞɟɣɞі. Ɉɥ ɛɟɥɝіɥі ɛіɪ шɚɦɚɧы – үɫɬɟɦɟɚԕыɧы 
өɧɞіɪіɫɬіɤ шығыɧɞɚɪғɚ ԕɨɫɭ ɚɪԕыɥы ɨɪыɧɞɚɥɚɞы. 

Бɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ 
ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɫыɧың ɬүɪі 

ɉɚɫɫɢɜɬі 

Ԕɚɡіɪɝі ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɧың 
ɦәɫɟɥɟɥɟɪі 

1. Сɚɬɭ ɠәɧɟ ɩɚɣɞɚ ɤөɥɟɦіɧің ɬөɦɟɧɞɟɭі. 
2. Бɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭɞің ɬɚɤɬɢɤɚɥыԕ ɬәɫіɥɞɟɪі ɩɚɣɞɚɥɚɧыɥɦɚɣɞы: 
ɠɟңіɥɞіɤɬɟɪ ɠүɣɟɫіɧ, ɠɚɪɧɚɦɚɥыԕ ɚɤцɢɹɥɚɪɞы ɠәɧɟ ɫɚɬɭɞы 
ыɧɬɚɥɚɧɞыɪɭɞың ɛɚɫԕɚ ɞɚ әɞіɫɬɟɪіɧ ɩɚɣɞɚɥɚɧɚ ɨɬыɪыɩ ɫɚɬɭɞы 
ыɧɬɚɥɚɧɞыɪɭ ԕɨɥɞɚɧыɥɦɚɣɞы. 

 
Бɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɫыɧың ɬɚɤɬɢɤɚɥыԕ ɚɫɩɟɤɬіɥɟɪі ԕыɫԕɚ ɠәɧɟ ɭɚԕыɬшɚ ɤɟɡɟң іɫ-

шɚɪɚɥɚɪыɧ ԕɚɦɬɢɞы. Ɉɥɚɪ ɧɚɪыԕɬɚғы, өɧɞіɪɝіш ɤүшɬɟɪ ɦɟɧ ɬɚɭɚɪ өɧɞіɪɭші ɠɟɥі 
ԕыɡɦɟɬіɧɞɟɝі ɛɚғɚɥɚɪɞың ɤүɬɩɟɝɟɧ өɡɝɟɪɭіɧɟ ɧɟɦɟɫɟ ɛәɫɟɤɟɥɟɫɬɟɪɞің ɦіɧɟɡ-ԕұɥԕыɧɚ, 
ɛɚɫԕɚɪɭшы ɩɟɪɫɨɧɚɥɞың ԕɚɬɟɥіɤɬɟɪіɧɟ ɛɚɣɥɚɧыɫɬы ԕұɪыɥғɚɧ ɬұɪɚԕɫыɡɞыԕɬы ɠɨɸғɚ 
ɛɚғыɬɬɚɥғɚɧ ɠәɧɟ ɤɟɣɞɟ ɮɢɪɦɚɧың ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɥыԕ ɦɚԕɫɚɬɬɚɪыɧɚ ԕɚɣшы ɤɟɥɭі ɦүɦɤіɧ.  

Бɚғɚɧың ɩɪɢɧцɢɩɬі ԕɚɥыɩɬɚɫԕɚɧ ɞɟңɝɟɣіɧ ɬɚɭɚɪ ɫɚɬыɥɚɬыɧ әɪɬүɪɥі ɧɚԕɬы 
ɧɚɪыԕɬɚɪɞың ɩɪɚɤɬɢɤɚɫыɧɚ ɛɟɣіɦɞɟɭ ԕɚɠɟɬ. Бɚғɚɧы ɬүɡɟɬɭ ɬɚɤɬɢɤɚɫы әɪɬүɪɥі. Бɚғɚɥɚɪɞың 
ɬɚɤɬɢɤɚɥыԕ өɡɝɟɪіɫɬɟɪі ɫұɪɚɧыɫ ɞɟңɝɟɣіɧ ɬүɛɟɝɟɣɥі өɡɝɟɪɬɭɝɟ ԕɚɛіɥɟɬɫіɡ, ɨɥɚɪ ɨɧы 
ыɧɬɚɥɚɧɞыɪɭғɚ ɛɚғыɬɬɚɥғɚɧ. Бɚғɚ ɦɚɪɤɟɬɢɧɝіɧің ɬɚɤɬɢɤɚɥыԕ ԕɚɞɚɦɞɚɪыɧың әɪɬүɪɥіɥіɝі 
ɠɟɪɝіɥіɤɬі ɪыɧɨɤɬɚɪɞы (ɦыɫɚɥы, ԕɚɥɚɧың ɨɪɬɚɥығы ɦɟɧ ұɣыԕɬɚɣɬыɧ ɚɭɞɚɧɞɚɪы, әɞɟɬɬɟɝі 
ɠәɧɟ ɬәɭɥіɤ ɛɨɣғы ɞүɤɟɧɞɟɪ) ԕɚɥыɩɬɚɫɬыɪɚɬыɧ ɠɚғɞɚɣɞɚғы үɥɤɟɧ ɚɣыɪɦɚшыɥыԕɬɚɪғɚ 
ɛɚɣɥɚɧыɫɬы. [3] 

Бɨɧɭɫɬыԕ ɠүɣɟɧің ɬɢіɦɞіɥіɝіɧ ɟɫɟɩɬɟɣɦіɡ.  Жɨɛɚɧы ұɣыɦɞɚɫɬыɪɭ үшіɧ ɤɟɥɟɫі 
шығыɧɞɚɪ ԕɚɠɟɬ: ɛɨɧɭɫɬыԕ ɤɚɪɬɚɥɚɪɞы ɠɚɫɚɭ, Frontol Бɭɬɢɤ  ɛɚғɞɚɪɥɚɦɚɥыԕ ԕɚɦɬɚɦɚɫыɡ 
ɟɬɭɞі ɫɚɬыɩ ɚɥɭ, ɦɚɝɧɢɬɬі ɤɚɪɬɚɥɚɪɞың ɪɢɞɟɪɥɟɪіɧ ɫɚɬыɩ ɚɥɭ, ɛɨɧɭɫɬыԕ ɠүɣɟɧің 
ɠɚɪɧɚɦɚɫы, ɛɨɧɭɫɬыԕ ɤɚɪɬɚɥɚɪɞы ɞɚɣыɧɞɚɭ ɠәɧɟ ԕыɡɦɟɬ ɤөɪɫɟɬɭ үшіɧ шығыɫ 
ɦɚɬɟɪɢɚɥɞɚɪыɧ ɫɚɬыɩ ɚɥɭ.  

əғɧɢ, ɤәɫіɩɨɪыɧɞɚ ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬыɧ ɠɟɬіɥɞіɪɭ ԕɨɪыɬыɧɞыɫыɧ шығɚɪɚ ɨɬыɪыɩ, ɤɟɥɟɫі 
ԕɨɪыɬыɧɞыɥɚɪ ɠɚɫɚɭғɚ ɛɨɥɚɞы. "Иɡɨɦɚɪɤɟɬ ɇɭɪ-Сɭɥɬɚɧ" ЖШС-ɞɚ ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ 
ɫɬɪɚɬɟɝɢɹɫыɧ ɠɟɬіɥɞіɪɭ ɠөɧіɧɞɟɝі іɫ-шɚɪɚɥɚɪ: ɛɨɧɭɫɬыԕ ɛɚғɞɚɪɥɚɦɚɧы әɡіɪɥɟɭ, ɦɚɪɤɟɬɢɧɝ 
ɠөɧіɧɞɟɝі ɦɟɧɟɞɠɟɪɞің ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭіɧɞɟ (ɤɭɪɫɬɚɪɞɚ) ɛіɥіɤɬіɥіɝіɧ ɚɪɬɬыɪɭ, ɩɪɨɦɨ-ɚɤцɢɹɥɚɪ 
өɬɤіɡɭ, "ɚɣ өɧіɦі" ɤɨɧɤɭɪɫыɧ өɬɤіɡɭ, ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ ɠүɣɟɫіɧ ɚɜɬɨɦɚɬɬɚɧɞыɪɭ, ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ 
ɦɨɧɢɬɨɪɢɧɝі ɛɨɥыɩ ɬɚɛыɥɚɞы. 

"Бɨɧɭɫɬыԕ ɛɚғɞɚɪɥɚɦɚ" ɠɨɛɚɫыɧың ɦәɧі – ԕɨɥɞɚ ɛɚɪ ɤɥɢɟɧɬɬɟɪɞі ұɫɬɚɩ ԕɚɥɭ ɠәɧɟ 
ɠɚңɚɥɚɪыɧ ɬɚɪɬɭ ɟɫɟɛіɧɟɧ ɬɚɛыɫɬың өɫɭіɧɟ ыԕɩɚɥ ɟɬɟɬіɧ ɛɨɧɭɫɬыԕ ɛɚғɞɚɪɥɚɦɚɧы әɡіɪɥɟɭ. 
Бɨɧɭɫɬыԕ ɚɞɚɥɞыԕ ɛɚғɞɚɪɥɚɦɚɥɚɪы ԕɚɪɚɩɚɣыɦ ɠɟңіɥɞіɤɬɟɪ ɚɥɞыɧɞɚ ɚɣɬɚɪɥыԕɬɚɣ 
ɚɪɬыԕшыɥығы ɛɚɪ, ɤɟɫɬɟ 2.   

Бɨɧɭɫɬɚɪ өɡ ɤɨɦɩɚɧɢɹɫыɧɞɚ ɤɥɢɟɧɬɬɟɪɞі ұɫɬɚɩ ɬұɪɭғɚ ɤөɦɟɤɬɟɫɟɞі. Жɟңіɥɞіɤ ɦөɥшɟɪі 
1% ԕұɪɚɣɞы. Бɨɧɭɫɬыԕ ɠүɣɟɧің ɟɧɝіɡіɥɭіɧɟ ɛɚɣɥɚɧыɫɬы ɬүɫіɦ ɦɟɧ ɬɚɡɚ ɩɚɣɞɚɧың өɫɭі 
ɠɨɫɩɚɪɥɚɧɭɞɚ. [4] 

Кɟɫɬɟ 2  – Бɨɧɭɫɬыԕ ɛɚғɞɚɪɥɚɦɚɧың ԕɚɥыɩɬɚɫɭ ɧɟɝіɡɞɟɪі 
                                                                                                 

Жұɦыɫ аɬаɥɭы 
Кɚɪɬɚɥɚɪɞы ɞɚɣыɧɞɚɭ 

Frontol Бɭɬɢɤ V ɛɚғɞɚɪɥɚɦɚɥыԕ ԕɚɦɬɚɦɚɫыɡ ɟɬɭ 
Ɇɚɝɧɢɬɬіɤ ɤɚɪɬɚɥɚɪ ɪɢɞɟɪі 

Жɚɪɧɚɦɚ 
ɉɟɪɫɨɧɚɥɞы ɨԕыɬɭ 

Шығыɫ ɦɚɬɟɪɢɚɥɞɚɪы 
Бɚɪɥығы 
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Ȼɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵɧ ɠɟɬіɥɞіɪɭ ɤәɫіɩɨɪɵɧ қɵɡɦɟɬіɧің ɬɢіɦɞіɥіɝіɧ ɚɪɬɬɵɪɭɞɵң ɦɚңɵɡɞɵ 
ɮɚɤɬɨɪɵ ɛɨɥɵɩ ɬɚɛɵɥɚɞɵ. ɋɨɧɞɵқɬɚɧ ɛұɥ ɛɚғɵɬɬɚɪɞɵ ɡɟɪɬɬɟɭ өɬɟ ɦɚңɵɡɞɵ. 

Ʉәɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵɧ ɠɟɬіɥɞіɪɭ ɤɟɥɟɫі ɛɚғɵɬɬɚɪ ɛɨɣɵɧɲɚ ɦүɦɤіɧ: 
1) ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵɧ іɫɤɟ ɚɫɵɪɭ ɠүɣɟɫіɧ ɠɟɬіɥɞіɪɭ, ɹғɧɢ : ɚ) ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭ әɞіɫɬɟɪіɧ 

қɨɥɞɚɧɭɞɵ ɠɟɬіɥɞіɪɭ; ɛ) ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭɞің ɠɚңɚ әɞіɫɬɟɪіɧ ɩɚɣɞɚɥɚɧɭ; ɜ) ɠүɣɟ ɷɥɟɦɟɧɬɬɟɪі 
ɚɪɚɫɵɧɞɚғɵ өɡɚɪɚ іɫ-қɢɦɵɥɞɵ ɠɟɬіɥɞіɪɭ; ɝ) ɛɚɫқɚɪɭ ɫɭɛɴɟɤɬіɥɟɪіɧің ɫɚɧɵɧ өɡɝɟɪɬɭ ɠәɧɟ 
(ɧɟɦɟɫɟ) қɨɥɞɚɧɵɫɬɚғɵɥɚɪɞɵң ɛіɥіɤɬіɥіɝіɧ ɚɪɬɬɵɪɭ; ɞ) ɠүɣɟɧі ɦɚɬɟɪɢɚɥɞɵқ қɚɦɬɚɦɚɫɵɡ 
ɟɬɭɞі ɠɚқɫɚɪɬɭ; ɟ) ɠүɣɟɧің ɤәɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɛɚɫқɚ ɠүɣɟɥɟɪіɦɟɧ өɡɚɪɚ іɫ-қɢɦɵɥɵɧ ɠɚқɫɚɪɬɭ.; 

2) ɛɚғɚɥɚɪɞɵ ɨңɬɚɣɥɚɧɞɵɪɭ ɛɨɣɵɧɲɚ ɛɚɫқɚɪɭɲɵɥɵқ ɲɟɲіɦɞɟɪ қɚɛɵɥɞɚɭ үɲіɧ ɧɟɝіɡɝі 
ɬұɬɵɧɭɲɵɥɚɪғɚ қɚɬɵɫɬɵ ɤɨɦɦɟɪɰɢɹɥɵқ ɚқɩɚɪɚɬ ɠɢɧɚɭɞɵ ɠɚɧɞɚɧɞɵɪɭ; 

3) ɛɚғɚɧɵ ɨңɬɚɣɥɚɧɞɵɪɭ ɠөɧіɧɞɟɝі ɧɚқɬɵ іɫ-ɲɚɪɚɥɚɪɞɵ іɫɤɟ ɚɫɵɪɭ. [5] 
Ȼɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭɞің ɤөɩɬɟɝɟɧ әɞіɫɬɟɪіɧің ɬɚɧɵɦɚɥɞɵғɵɧɚ қɚɪɚɦɚɫɬɚɧ, ɛұɥ әɞіɫɬɟɪ ɧɚқɬɵ 

ɤәɫіɩɨɪɵɧɞɚɪɞɚ әɪɬүɪɥі ɬүɪɞɟ қɨɥɞɚɧɵɥɭɵ ɦүɦɤіɧ. ȿɤі ɤәɫіɩɨɪɵɧ ɲɟңɛɟɪіɧɞɟ ɛіɪɞɟɣ ɬɢіɫɬі 
әɞіɫ ɬɢіɦɞі ɠәɧɟ ɬɢіɦɫіɡ қɨɥɞɚɧɵɥɭɵ ɦүɦɤіɧ. Ɉɫɵғɚɧ ɛɚɣɥɚɧɵɫɬɵ ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭɞің ɛɟɥɝіɥі 
әɞіɫɬɟɪіɧ қɨɥɞɚɧɭ ɬɢіɦɞіɥіɝіɧ ɚɪɬɬɵɪɭ ɤәɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɷɤɨɧɨɦɢɤɚɥɵқ ɠɚғɞɚɣɵɧ 
ɠɚқɫɚɪɬɭɞɵң ɮɚɤɬɨɪɵ ɛɨɥɵɩ ɬɚɛɵɥɚɞɵ. 

Ȼɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵɧ іɫɤɟ ɚɫɵɪɭ ɠүɣɟɫіɧің ɲɵғɵɧɞɚɪɞɵ ɛɚɫқɚɪɭ ɠүɣɟɫіɦɟɧ ɬɵғɵɡ өɡɚɪɚ 
ɛɚɣɥɚɧɵɫɵ ɛɚɪ, өɣɬɤɟɧі ɨɥɚɪɞɵң ɞɟңɝɟɣі ɦɟɧ ɛɚɫқɚɪɭɞɵң ɬɢіɫɬі ɫɚɩɚɫɵ ɛɚғɚ ɛɟɥɝіɥɟɭɞің 
ɧɟɝіɡɝі ɮɚɤɬɨɪɵ ɛɨɥɵɩ ɬɚɛɵɥɚɞɵ.  

ɋɨɧɞɵқɬɚɧ ɨɫɵ ɠүɣɟɥɟɪɞің өɡɚɪɚ іɫ-қɢɦɵɥɵɧɵң ɫɢɩɚɬɵ ɤәɫіɩɨɪɵɧ ɛɚғɚɫɵɧ 
ɨңɬɚɣɥɚɧɞɵɪɭғɚ ɛɟɥɝіɥі ɛіɪ ɬүɪɞɟ әɫɟɪ ɟɬɟɞі. Ɍɢіɫɬі өɡɚɪɚ іɫ-қɢɦɵɥɞɵ ɠɚқɫɚɪɬɭ 
ɤәɫіɩɨɪɵɧɧɵң ɛɚғɚ ɫɚɹɫɚɬɵɧ ɠɟɬіɥɞіɪɭɞің ɦɚңɵɡɞɵ ɛɚғɵɬɬɚɪɵɧɵң ɛіɪі ɛɨɥɵɩ ɬɚɛɵɥɚɞɵ. 

 
Қɨɥɞɚɧыɥғɚɧ әɞɟɛɢɟɬɬɟɪ ɬіɡіɦі 
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ɉɈȼȿȾȿɇɑȿɋɄȺə ɄɈɇɐȿɉɐɂə ɄȺɄ ɈɋɇɈȼȺ ɍɉɊȺȼɅȿɇɂə 
ɉȿɊɋɈɇȺɅɈɆ: ɄȺȾɊɈȼȺə ɁȺȼɂɋɂɆɈɋɌЬ, ɊɈɌȺɐɂə ɊɍɄɈȼɈȾɋɌȼȺ, 
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ɋɬɭɞɟɧɬ ȿɇɍ ɢɦ. Ʌ.ɇ.Ƚɭɦɢɥɟɜɚ, ɇɭɪ-ɫɭɥɬɚɧ, Ʉɚɡɚɯɫɬɚɧ 
ɇɚɭɱɧɵɣ ɪɭɤɨɜɨɞɢɬɟɥɶ- ɞ.ɷ.ɧ., ɩɪɨɮɟɫɫɨɪ Ɇɚɞɢɹɪɨɜɚ Ⱦɢɚɧɚ Ɇɚɤɚɟɜɧɚ 

 
Ⱥɧɧɨɬɚɰɢɹ: ȼ ɞɚɧɧɨɣ ɫɬɚɬɶɟ ɪɚɫɫɦɚɬɪɢɜɚɟɬɫɹ ɬɪɢ ɧɚɩɪɚɜɥɟɧɢɹ ɭɩɪɚɜɥɟɧɢɹ 

ɩɟɪɫɨɧɚɥɨɦ. Ʉɚɞɪɨɜɚɹ ɡɚɜɢɫɢɦɨɫɬɶ ɤɚɤ ɫɨɬɪɭɞɧɢɤɚ, ɪɨɬɚɰɢɹ ɟɝɨ ɪɭɤɨɜɨɞɫɬɜɚ ɢ ɜɥɢɹɧɢɟ 
ɝɟɧɞɟɪɚ ɜɤɭɩɟ ɫɨ ɜɫɟɦ ɷɬɢɦ ɫɥɨɠɢɥɨɫɶ ɪɹɞ ɩɪɨɛɥɟɦ ɜ ɭɩɪɚɜɥɟɧɢɢ ɩɟɪɫɨɧɚɥɨɦ ɢ ɜ ɢɯ 
ɩɨɜɟɞɟɧɢɢ.  

ɇɚ ɫɨɜɪɟɦɟɧɧɨɦ ɷɬɚɩɟ ɫɬɪɭɤɬɭɪɧɵɟ ɢɡɦɟɧɟɧɢɹ ɜ ɷɤɨɧɨɦɢɤɟ ɢ ɫɬɪɟɦɢɬɟɥɶɧɨɟ 
ɪɚɡɜɢɬɢɟ ɧɚɭɤɢ ɢ ɬɟɯɧɢɤɢ ɩɪɢɜɟɥɢ ɤ ɩɨɜɵɲɟɧɢɸ ɪɨɥɢ ɱɟɥɨɜɟɱɟɫɤɨɝɨ ɮɚɤɬɨɪɚ ɜ 
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